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AGGREGAZIONI

Agricoltura, via

alle reti d'impresa
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Aggregazioni. Pronte al debutto con la campagna autunnale le nuove formule di alleanza - Apripista cereali e olivicoltura

Al viale reti d'impresa agricole

I coltivatori: il gioco di squadra taglia i costi e non fa perdere le agevolazioni fiscali
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VERSOLASVOLTA
LassociazionismoénelDna
dell'agricoltura, matrovaancora
moltiostacolialsuopieno
sviluppo: oraperdibenefici
potrebberofornirelaspintagiusta
Annamaria Capparelli

mm Sulla rampa le reti di impresa
100% agricole. Si parte con cereali
eolivicoltura. Il rilancio dellanuo-
va agricoltura «4.0» parte anche
dalleRetidiimpresa,lostrumento
che per tutti i settori ha debuttato
nel 2009, ma che é stato declinato
in chiave agricola con la legge 91
del 2014, meglio nota come decre-
tocompetitivita.

Dopo le istruzioni dell’agenzia
delle Entrate,ilbancodiprovasara
lanuova campagna che parte da
novembre. E Confagricoltura, che
eéstatal'artefice di questanormati-
va, sta lavorando in questi giorni
per fornire consulenza alle impre-
se che vogliono mettersi insieme.
Per rafforzare 1’associazionismo
del settore si punta su quella che
MariaCristinaD’Arienzo, respon-
sabile di Reti di impresa, definisce
la compartecipazione moderna.
Per ora si lavora su cereali e oli-
vicoltura ei contratti sono in dirit-
tura soprattutto nel Centro Nord.
Ma per Confagricoltura che haco-
stituito un’associazione ad hoc
«Made in retey» guidata da Mario
Caprai, € questa la formula che
consentirdunaverasvolta.

1’associazionismo € nel Dna
dell’agricoltura, ma trova ancora
moltiostacoli perunsuopienosvi-
luppo. Conle reti d'impresa perd i
tanti vantaggi dovrebbero fornire
laspintagiustaperle aggregazioni.
Nessuno dei partner perde la sua
identitd, ma trae vantaggi sotto il
profilo civilistico, lavorativo e fi-
scale. In pratica viene consentito
alleaziende dimettereinsiemeter-
reni e attrezzature e di utilizzare
anche assunzioni congiunte con

dal 1980 monitoraggio media

salari ripartiti tra i «soci» che han-
no firmato il contratto. Un altro
aspettointeressanteechepudave-
re un forte appeal € I'occasione of-
ferta di lavorare insieme prodotti
agricoli e trasformati per poi divi-
derli tra le singole imprese che
mettonoincomunei fattoridipro-
duzione. «Inquesto modo- spiega
D’Arienzo - si possono abbattere i
costi sia delle attrezzature sia dei
lavoratori». Unodeinodicheil set-
tore deve affrontare ¢ infatti pro-
prioilbilanciamentotracosti,sem-
pretroppoelevati,e prezzideipro-
dotti, sempre troppo bassi per ga-
rantire una sostenibilita
economica. Con le reti di impresa
si possono utilizzare i macchinari
migliorieassumeredipendentisu-
per qualificati che un’impresa da
solanon potrebbe permettersi ma
che invece diventano economica-
mente accessibili se ilavoratori gi-
ranotraleimpreseeisalarivengo-
noripartiti traipartner.

Le leve per migliorare le perfo-
mance delle imprese, secondo
Confagricoltura, sono: incremen-
to delle vendite e del fatturato, ri-
duzione dei tempi diapprovvigio-
namento, possibile prioriti nel-
l'accesso ai fondi dei Piani di svi-
luppo rurale, partecipazione alle
gared’appalto, migliore accessoai
capitali, incremento dell'innova-
zione, sviluppo delle risorse uma-
ne e facilitazione dell'internazio-
nalizzazione dell'impresa. Non &
poi certo da sottovalutare la rica-
duta fiscale. La ripartizione coin-
volge anche i prodotti e dunque
anche se un’azienda lavora pro-
dotto acquistato da un’altra che
partecipaal contrattoil redditore-
stacomunqueagrario.

Unesempio:due partner «inre-
te»mettonoadisposizioneterreni
emacchinari, poidecidonodipro-
durre arance a marmellate. Sia il
prodotto grezzo che quello lavo-
rato viene diviso sullabase di una

quotapercentuale che tiene conto
del contributo apportato da cia-
scuno nel processo e per default
rientranellatassazione subase ca-
tastale. Le premesse per uno svi-
luppo significativo - sostiene
D’Arienzo-cisono.Giaconlanor-
mativa del 2009 non specificata-
menterivoltaall’agricoltura,leim-
presedelsettoreentrateinreteso-
noprogressivamenteaumentatee
triplicateinparticolarenelgirode-
gli ultimi due anni. Le imprese
agricoleche partecipanoauncon-
tratto di rete, secondo le elabora-
zioni del Centro studi di
ConfagricolturasudatiInfocame-
re,sonoarrivateafine2016aquota
smilaconlargaprevalenzadiquel-
le che svolgono attivita di coltiva-
zione e allevamento. La distribu-
zione regionale delle aziende del
settore che aderiscono areti ordi-
narie premia Toscana (414 azien-
de), Lazio (335) e Friuli Venezia
Giulia(327).NelSudinprimalinea
c’¢ la Campania (275). Le aziende
in reti con soggettivita giuridica
sono 393 e riguardano promozio-
ne e commercializzazione di di-
versi prodotti e promozione del-
lofferta turistica del territorio. I
contratti di rete con partecipazio-
ne di imprese agricole sono 568
(coltivazione e allevamento, sil-
vicoltura e pesca) con una media
di partecipanti di 4,7 per coltiva-
zione e allevamento, 1,8 per la sel-
vicolturae 4,2 per acquacoltura.
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